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ВСТУП 

 

Актуальність дослідження. Становлення і розвиток ринкової системи 

господарювання в Україні потребують принципово нових підходів до організації 

управління підприємницькою діяльністю на всіх рівнях. 

Практична реалізація будь-якого комерційного проекту значно 

ускладнюється чи навіть стає неможливою без попередньо розробленого бізнес-

плану. Цей письмовий документ є не лише діловим важелем управління 

підприємством, а й засобом необхідного зовнішнього фінансування для 

започаткування нового або діючого бізнесу. 

В умовах ринкової системи господарювання жодне підприємство не може 

працювати прибутково без ретельно розробленого плану. Досвід організації 

підприємства свідчить, що планування діяльності підприємства набуває все 

більшого значення в умовах швидких змін у середовищі функціонування 

підприємства. Чим більш динамічним та невизначеним стає середовище діяльності, 

тим більше порядку має бути на самому підприємстві, тим більше уваги слід 

приділяти розробці стратегій та оперативних дій для їх реалізації. Відсутність 

чіткого плану є незаперечним свідченням незадовільного управління 

підприємством. Успіх підприємницького проекту, незалежно від його масштабів, 

сфери діяльності, форми організації бізнесу, неможливий без чіткого уявлення про 

перспективи діяльності, без опрацювання надійних орієнтирів і реального плану 

господарювання. 

У випускній роботі розглядається бізнес-ідея створення дитячий салон краси. 

Вибір діяльності підприємства заснований тим, що в місті не так багато саме 

дитячих салонів. Важливе значення має місце, де буде розташовуватися салон. У 

обраного місця повинно бути хороше транспортне сполучення з центром, велика 

прохідність, сусідство установ, які відвідує велика кількість людей з дітьми, а 

також необхідно врахувати соціальний статус, людей, які проживають і працюють 

в окрузі. 
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Проблемами бізнес-планування займалось багато зарубіжних та вітчизняних 

вчених: Покропивний С. Ф., Кирик Т. Н., Котляревський Я.В., Попов В.М., 

Тарасюк Г.М., Швайка Л.А. та ін.  

Метою випускної роботи є є теоретичні, методичні та прикладні аспекти 

започаткування власної справи в сфері салонного бізнесу. 

Для досягнення поставленої мети, необхідно виконати наступні завдання: 

- запропонувати бізнес-ідею відкриття дитячого салону краси ти надати її 

характеристику; 

- провести аналіз нормативно-правового регулювання підприємницької 

діяльності в Україні в галузі надання послуг; 

- охарактеризувати організаційно-правову форму та систему оподаткування 

новостворюваного бізнесу; 

- проаналізувати ринок послуг салонів краси в м. Одеса; 

- оцінити конкуренті переваги салону для потенційних клієнтів та 

сформувати витрати на реалізацію проекту та подальше функціонування 

дитячого салону краси;  

- спрогнозувати прибуток від надання послуг дитячого салону краси та 

розрахувати показники економічної ефективності проекту; 

- визначити можливі ризики при відкритті та функціонуванні салону краси 

запропонувати заходи щодо їх запобігання. 

Предметом дослідження є особливості бізнес-планування у сфері надання 

послуг краси. 

Об’єктом дослідження виступають процеси бізнес-планування у сфері 

надання послуг краси. 

Методи дослідження У процесі підготовки випускної роботи були 

використані загальні методи наукового дослідження, а саме: методи 

спостереження, групування, узагальнення – в процесі аналізу конкурентів, 

розробки  остаточних висновків на основі отриманих результатів аналітичних 

досліджень; графічний метод – для наочного відображення аналізованих 
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показників; метод фінансового аналізу – для розрахунку фінансових показників 

діяльності: грошового потоку, прибутку і норми прибутковості. 

Інформаційною базою дослідження є законодавчі та нормативно - правові 

акти , що регулюють підприємницьку діяльність в сфері надання послуг краси , 

професійна література , матеріали наукових конференцій і періодичних видань , 

статистичні дані Державної служби статистики України , Головного управління 

статистики в Одеській області та Головного управління економіки Одеської 

обласної державної адміністрації за період 2010-2014 років . 
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ВИСНОВКИ 

 

В роботі проведено дослідження теоретичних та прикладних аспектів 

започаткування власної справи на ринку перукарських послуг м. Одеса, що 

дозволило отримати такі висновки. 

1. Планування  є найважливішою функцією управління та потужним 

інструментом у підвищенні ефективності підприємницької діяльності. Процес 

планування започаткування власної справи починається з розробки бізнес-ідеї. 

Створюваний дитячий салон краси має стати унікальним закладом, який 

забезпечить комфорт та якісне обслуговування кожної дитини. 

2. Описуючи загальну концепцію бізнес-ідеї з відкриття салону-краси, в 

роботі визначено місце розташування салону, його особливості, механізм роботи з 

постачальниками та обслуговування клієнтів, розглянуті нормативно-правові 

основи підприємницької діяльності в Українів сфері салонного бізнесу, основні 

законотворчі документи та інструкції. Була обрана організаційно-правова форма 

підприємства – юридична особа, та прийнято рішення використовувати спрощену 

систему оподаткування. 

3. На підставі аналізу  кон’юнктури ринку дитячих салонів краси та  аналізу 

діяльності аналогічних салонів м. Одеси визначені групи основних клієнтів та 

попит на зазначені послуги. Перевагами салону краси «Стильний малюк» є досвід 

та кваліфікація персоналу та адміністрації, продукція, яка пропонується в салоні 

визнана на міжнародному рівні, вигідне місцезнаходження, висококваліфікований 

персонал, застосування альтернативних способів спілкування с дітьми 

4. Для створення дитячого салону краси необхідні первинні інвестиції у 

розмірі 229 050  грн. Фінансування планується за рахунок власників на 65,07% та 

на 34.93% за рахунок кредиту в банку 

5. Поточні витрати на функціонування салону краси включають матеріальні 

витрати, витрати на оплату праці працівників салону, витрати на оренду 

приміщення та комунальні послуги, витрати на рекламні заходи. Поточні витрати 

за рік на функціонування дитячого салону краси складатимуть 798 113,34 грн. 
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6. Здійснивши прогнозування прибутку дитячого салону краси визначено, що 

доходи салону краси «Стильний малюк» формуються на  підставі того, скільки 

пацієнтів скористуються перукарськими послугами, послугами манікюру та 

педикюру, стиліста та візажиста та якою буде виручка від реалізації косметики.  

7. Салон є суб’єктом малого підприємництва, на спрощеній системі 

оподаткування (3 група ), податок на прибуток нараховується по ставці 5%. Отже, 

чистий прибуток від реалізації продукції та послуг дитячого салону через рік 

функціонування складатиме більше 130000  грн  щоквартально, що вказує на  

неплоху  прибутковість  проекту. 

8. Нами була проведена оцінка ефективність інвестування в наше 

підприємство. Чиста сьогоднішня вартість (NPV) за нашим проектом склала 753768 

грн. Отже, після 8 місяців наш проект принесе прибуток у розмірі, який 

еквівалентний сумі у 229050 грн. у момент створення компанії. Для такого 

насиченого ринку, як ринок beauty-послуг, це досить гарний результат. Період 

окупності 8 місяців, а внутрішня норма прибутковості 576,20 % . Діяльність салону 

буде беззбитковою при отриманні прибутку у розмірі 1268204 грн. 

9. Ризиками які можуть влинути на функіонування салону «Стильний 

малюк»є зміна валютного курсу гривні, падіння купівельної спроможності 

населення,зниження престижу організації, зміна державного регулювання 

економіки та збільшення виробництва у конкурентів. 
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